
ï‡‡ÍÚÂËÒÚËÍ‡ S-LINE
S-LINE ‚ ÎËÌÂÈÍÂ ÔÂ‰Î‡„‡ÂÏ˚ı ÍÓÏÔ‡-

ÌËÂÈ PLAFEN ÒËÒÚÂÏ èÇï-ÔÓÙËÎÂÈ fl‚-
ÎflÂÚÒfl ÚÓÔÓ‚ÓÈ Ë ÔÓÁËˆËÓÌËÛÂÚÒfl Í‡Í ÒË-
ÒÚÂÏ‡ ÔÂÏËÛÏ-ÍÎ‡ÒÒ‡. çÓ‚‡ˆËÓÌÌ˚È
‚ÌÂ¯ÌËÈ ‚Ë‰, ¯ËËÌ‡ 75ÏÏ, ÚË ÍÓÌÚÛ‡
ÛÔÎÓÚÌÂÌËfl, ÔflÚ¸ ‚ÓÁ‰Û¯Ì˚ı Í‡ÏÂ – ‚ÒÂ

˝ÚË ÓÚÎË˜ËÚÂÎ¸Ì˚Â ÓÒÓ·ÂÌÌÓÒÚË ÒËÒÚÂÏ˚
ÒÌËÒÍ‡ÎË ‚˚ÒÓÍÓÂ Á‚‡ÌËÂ: «S-LINE
(PLAFEN) – ãìóòÄü äéçëíêìäíéê-
ëäÄü êÄáêÄÅéíäÄ 2004„.» (ÊÛÌ‡Î
«éÍÌ‡ Ë ‰‚ÂË»). 
èË ‡Á‡·ÓÚÍÂ ÒËÒÚÂÏ˚ ·˚ÎË Á‡Ô‡ÚÂÌ-

ÚÓ‚‡Ì˚ ÒÎÂ‰Û˛˘ËÂ Â¯ÂÌËfl:

■ äÓÌÙË„Û‡ˆËfl ÌÓÊÍË ¯Ú‡ÔËÍ‡, ÁÌ‡˜Ë-
ÚÂÎ¸ÌÓ ÛÔÓ˘‡˛˘‡fl ÛÒÚ‡ÌÓ‚ÍÛ Ë ÒÌflÚËÂ,
ÍÓÚÓ‡fl Ó·ÂÒÔÂ˜Ë‚‡ÂÚ Ì‡‰ÂÊÌ˚È ÏÓÌ-
Ú‡Ê ÒÚÂÍÎÓÔ‡ÍÂÚ‡. 

■ ë˙ÂÏÌ˚È ÚÂÚËÈ ÍÓÌÚÛ ÛÔÎÓÚÌÂÌËfl,
ÍÓÚÓ˚È ÏÓÊÂÚ ÌÂ ËÒÔÓÎ¸ÁÓ‚‡Ú¸Òfl ÔË
„ÎÛıÓÏ ÓÒÚÂÍÎÂÌËË (ÙÂÁÂÓ‚‡ÌËÂ ÌÂ
ÚÂ·ÛÂÚÒfl).

■ äÓÌÒÚÛÍˆËfl ‡Ï˚ Ë ÒÚ‚ÓÍË Ò ÔÓ‚˚-
¯ÂÌÌÓÈ „ÎÛ·ËÌÓÈ Á‡‰ÂÎÍË ÒÚÂÍÎÓÔ‡ÍÂ-
Ú‡ – 29 ÏÏ. 

èÓÁËˆËÓÌËÓ‚‡ÌËÂ S-LINE
ëËÒÚÂÏ˚ ÔÂÏËÛÏ-ÍÎ‡ÒÒ‡ ‚ÓÒÚÂ·Ó‚‡Ì˚

ÔÂËÏÛ˘ÂÒÚ‚ÂÌÌÓ Ì‡ ˚ÌÍÂ ˜‡ÒÚÌ˚ı Á‡Í‡Á-
˜ËÍÓ‚. ó‡˘Â ‚ÒÂ„Ó, ÓÍÓÌÌ˚Â ÔÓÂÏ˚, Á‡-
Í˚‚‡ÂÏ˚Â ËÁ‰ÂÎËflÏË ËÁ ÔÓÙËÎfl ¯ËË-
ÌÓÈ 75 ÏÏ Ë ·ÓÎÂÂ, Ì‡ıÓ‰flÚÒfl ‚ ˜‡ÒÚÌÓÏ ‰Ó-
ÏÓ‚Î‡‰ÂÌËË. èÓ‰Ó·Ì˚Â ÍÓÌÂ˜Ì˚Â ÔÓÚÂ·Ë-
ÚÂÎË, Í‡Í Ô‡‚ËÎÓ, ÔËÌËÏ‡˛Ú Â¯ÂÌËÂ Ó
ÔËÓ·ÂÚÂÌËË ÓÍÓÌ, ÓÒÌÓ‚˚‚‡flÒ¸ Ì‡ ÏÌÂ-
ÌËË ÔÓÙÂÒÒËÓÌ‡Î¸Ì˚ı ÒÚÓËÚÂÎÂÈ (ÔÓ‡-
·Ó‚, ‡ıËÚÂÍÚÓÓ‚ Ë Ú.Ô.). èÓÙÂÒÒËÓÌ‡Î˚
ÊÂ ÒÓÒÚ‡‚Îfl˛Ú Ò‚ÓÂ ÏÌÂÌËÂ, ÓÒÌÓ‚˚‚‡flÒ¸
Ì‡ ÚÂıÌË˜ÂÒÍÓÈ ËÌÙÓÏ‡ˆËË Ó ÔÓÙËÎÂ, ‡
ÒÓ‚ÂÏÂÌÌ˚È ‰ËÁ‡ÈÌ ÔÓÙËÎ¸ÌÓÈ ÒËÒÚÂÏ˚,
Â„Ó ‚ÌÛ¯‡˛˘ËÈ ‰Ó‚ÂËÂ ‚ÌÂ¯ÌËÈ ‚Ë‰,
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ПВХ-системы

S-LINE
ÓÚ PLAFEN

➔ í‡·ÎËˆ‡1. éÒÌÓ‚Ì˚Â ÔÓÍ‡Á‡ÚÂÎË Ë ÂÁÛÎ Ú̧‡Ú˚ ÒÂÚËÙËÍ‡ˆËÓÌÌ˚ı ËÒÔ˚Ú‡ÌËÈ ÔÓÙËÎÂÈ ÒËÒÚÂÏ˚
PLAFEN S-LINE

Наименование основных показателей Нормативный Нормативное Фактическое 
документ значение значение

Приведенное сопротивление теплопередаче с оцинкованным ГОСТ 30673-99 Не менее 0,40 0,84 класс 1
усилительным профилем, мкв С/Вт
Изменение линейных размеров после теплового воздействия, % ГОСТ 30673-99 Не более 2,0 1,7
Прочность при растяжении, МПа ГОСТ 30673-99 Не менее 37 46,2
Модуль упругости при растяжении, МПа ГОСТ 30673-99 Не менее 2100 2280
Ударная вязкость по Шарпи, кДж/мкв ГОСТ 30673-99 Не менее 15 30
Температура размягчения по Вика, С ГОСТ 30673-99 Не мене 75 88
Изменение цвета бел. профилей после облучения, ГОСТ 30673-99 Не более 4 4
порог серой шкалы
Термостойкость при 150С в течение 30 мин. ГОСТ 30673-99 Не должно быть Отсутствуют трещины,

вздутий, трещин, вздутия, расслоения
расслоений

Изменение ударной вязкости после облучения ГОСТ 30673-99 Не более 20 15,1
на аппарате «Ксенотест»,%
Прочность сварных соединений на растяжение,% ГОСТ 30673-99 Не менее 70 81

Компания PLAFEN занимается экструзией и продажей пвх-профилей с
2000 года. Совместно с компанией Greiner (Австрия) были
разработаны три оригинальные замкнутые системы:
S-LINE (Superior, 5-и камерный профиль, ширина 75мм),
E-LINE (Elegance, 4-х камерный профиль, ширина 60мм),
L-LINE (Light, 3-х камерный профиль, аналог E-LINE, 60мм).



ÓÍÓÌ˜‡ÚÂÎ¸ÌÓ ÒÍÎÓÌflÂÚ ÔÓÚÂ·ËÚÂÎfl Í ÚÓ-
ÏÛ, ˜ÚÓ ·˚ ÔËÓ·ÂÒÚË ÓÍÌ‡. 
ç‡ËÎÛ˜¯ËÏ Ó·‡ÁÓÏ ÔÓÚÂÚ ÔÓÚÂ·ËÚÂ-

Îfl ÓÍÓÌ ÔÂÏËÛÏ-ÍÎ‡ÒÒ‡ ÏÓÊÂÚ ·˚Ú¸ ÒÓ-
ÒÚ‡‚ÎÂÌ ÍÓÏÔ‡ÌËflÏË ÔÂÂ‡·ÓÚ˜ËÍ‡ÏË
Ô‚ı-ÔÓÙËÎÂÈ, ‡ÒÔÓÎ‡„‡˛˘ËÏË ¯ËÓÍÓÈ
ÒÂÚ¸˛ ÔÓ‰‡Ê Ë ÔÂ‰Î‡„‡˛˘ËÏË ËÁ‰ÂÎËfl
ËÁ ÔÓÙËÎfl Ò ¯ËËÌÓÈ 70-75ÏÏ Ë ·ÓÎÂÂ.
ä‡Í ÔÓÍ‡Á˚‚‡ÂÚ ÒÚ‡ÚËÒÚËÍ‡ ÔÓ‰Ó·Ì˚ı Ó-
„‡ÌËÁ‡ˆËÈ, ÔÓ‰‡ÊË ÔÓ ÔÂÏËÛÏ-ÒÂ„ÏÂÌÚÛ
ÒÓÒÚ‡‚Îfl˛Ú 5-7% ÓÚ Ó·˘Â„Ó Ó·˙ÂÏ‡ ÔÓ-
‰‡Ê ÓÍÓÌ ÔÓ ‚ÒÂÏ ˆÂÌÓ‚˚Ï ÒÂ„ÏÂÌÚ‡Ï.

èÓÒÎÂ‰ÒÚ‚Ëfl ÏÓÓÁÓ‚ ÔÓ¯ÎÓÈ ÁËÏ˚
éÔ˚Ú ÌÂÓ·˚˜ÌÓ ıÓÎÓ‰ÌÓÈ ÁËÏ˚ ‚ ˝ÚÓÏ „Ó-

‰Û Ì‡„Îfl‰ÌÓ ÔÓ‰ÂÏÓÌÒÚËÓ‚‡Î ÒÎ‡·ÓÒÚ¸,
‡ ÔÓÓÈ ÌÂ„ÓÚÓ‚ÌÓÒÚ¸ Ó·ÒÎÛÊË‚‡˛˘ÂÈ
ÓÍÓÌÌÛ˛ ËÌ‰ÛÒÚË˛ ËÌÙ‡ÒÚÛÍÚÛÛ Í ÔÓ-
‰Ó·Ì˚Ï ÍÎËÏ‡ÚË˜ÂÒÍËÏ Í‡Ú‡ÍÎËÁÏ‡Ï. í‡Í
ÊÂ ÒÚÓÎ¸ ÁÌ‡˜ËÚÂÎ¸Ì‡fl ‡ÁÌËˆ‡ ÚÂÏÔÂ‡ÚÛ-
˚ ÔÓÏÓ„Î‡ ÛÍÓ‚Ó‰ËÚÂÎflÏ ÓÍÓÌÌÓ„Ó ·ËÁ-
ÌÂÒ‡ Ó·˙ÂÍÚË‚ÌÓ ÓˆÂÌËÚ¸ ‡·ÓÚÛ Ò‚ÓËı
ÏÓÌÚ‡ÊÌËÍÓ‚. åÌÓ„ËÂ ÔÓ·ÎÂÏ˚, Ì‡ıÓ‰fl-
˘ËÂÒfl Ó·˚˜ÌÓ ‚ Î‡ÚÂÌÚÌÓÏ ÒÓÒÚÓflÌËË, ̋ ÚÓÈ
ÁËÏÓÈ ÔÓfl‚ÎflÎËÒ¸ ÒÚÂÏËÚÂÎ¸ÌÓ. ìÒÚ‡-
ÌÂÌËÂ ÂÍÎ‡Ï‡ˆËÈ ÔÓÚÂ·Ó‚‡ÎÓ ·ÓÎ¸¯Ëı
ÛÒËÎËÈ ÓÚ ÒÂ‚ËÒÌ˚ı ÓÚ‰ÂÎÓ‚ ÍÓÏÔ‡ÌËÈ, ‡

ÔÓÓÈ Ëı ‚˚ÌÛÊ‰ÂÌÌÓÂ
ÒÓÁ‰‡ÌËÂ, Ì‡ÎË˜ËÂ ÍÓÚÓ-
˚ı ÛÊÂ ‰‡‚ÌÓ ÒÚ‡ÎÓ
ÌÓÏÓÈ ‰Îfl ̂ Ë‚ËÎËÁÓ‚‡Ì-
Ì˚ı ÓÍÓÌÌ˚ı ÙËÏ. 
ç‡‰Ó ÓÚÏÂÚËÚ¸, ˜ÚÓ ÌÂ-

Ó·˚˜ÌÓ ‰ÓÎ„‡fl Ë ÏÓÓÁ-
Ì‡fl ÁËÏ‡ ÔÓ‰‚Ë„Î‡ Ó„-
ÓÏÌ˚È ÔÎ‡ÒÚ Î˛‰ÂÈ Í
ÚÓÏÛ, ˜ÚÓ·˚ ÔÂÂÒÏÓÚ-
ÂÚ¸ Ò‚ÓË ‚Á„Îfl‰˚ Ì‡ ÏÂ-
˚ ÔÓ ÚÂÔÎÓÒ·ÂÂÊÂÌË˛
ÒÓ·ÒÚ‚ÂÌÌÓ„Ó ÊËÎË˘‡.
íÂ, ÍÚÓ ÌÂ‰‡‚ÌÓ Ë ÌÂ Á‡-
‰ÛÏ˚‚‡ÎÒfl Ó ÒÏÂÌÂ ÒÚ‡-
˚ı ‰ÂÂ‚flÌÌ˚ı ÓÍÓÌ,
ÚÂÔÂ¸ ÊÂ ÒÚ‡Î Ò˜‡ÒÚÎË-
‚˚Ï Ó·Î‡‰‡ÚÂÎÂÏ ÔÎ‡-
ÒÚËÍÓ‚˚ı ÓÍÓÌ, ÎË·Ó Ì‡
ÒÂ„Ó‰Ìfl¯ÌËÈ ÏÓÏÂÌÚ fl‚-
ÎflÂÚÒfl ÔÓÚÂÌˆË‡Î¸Ì˚Ï
ÍÎËÂÌÚÓÏ ÓÍÓÌÌ˚ı ÍÓÏ-
Ô‡ÌËÈ. 
é‰Ì‡ÍÓ, ˝ÚË ÌÂÒÍÓÎ¸ÍÓ

ÏÓÓÁÌ˚ı ÏÂÒflˆÂ‚ ÌÂ
ÒËÎ¸ÌÓ ËÁÏÂÌflÚ ÔÂ‰ÒÚ‡-
‚ÎÂÌËfl ÒÂ‰ÌÂÒÚ‡ÚËÒÚË-
˜ÂÒÍÓ„Ó ÔÓÍÛÔ‡ÚÂÎfl Ó
ÒÛÏÏÂ, ÍÓÚÓÛ˛ ÚÓÚ „Ó-
ÚÓ‚ Á‡ÔÎ‡ÚËÚ¸ Á‡ ÓÒÚÂÍ-
ÎÂÌËÂ Ò‚ÓÂÈ Í‚‡ÚË˚. Ç
ÒÎÛ˜‡Â ÔÓ‚˚¯ÂÌËfl ÛÓ‚-
Ìfl ÚÂ·Ó‚‡ÌËÈ Í ËÁ„ÓÚ‡-
‚ÎË‚‡ÂÏ˚Ï ÓÍÌ‡Ï ÒÓ
ÒÚÓÓÌ˚ ÍÓÌÂ˜ÌÓ„Ó ÔÓ-
ÚÂ·ËÚÂÎfl ıÓÓ¯ËÏ ÔÓ‰-
ÒÔÓ¸ÂÏ ‚Î‡‰ÂÎ¸ˆ‡Ï
ÓÍÓÌÌ˚ı ÍÓÏÔ‡ÌËÈ ‚ Á‡-
‚ÓÂ‚‡ÌËË ÍÎËÂÌÚ‡ ·Û‰ÛÚ
4-ı Í‡ÏÂÌ˚Â ÒËÒÚÂÏ˚,
ÍÓÚÓ˚Â ‚ „ÓÚÓ‚ÓÏ ËÁ‰Â-
ÎËË ‰ÓÓÊÂ 3-ı Í‡ÏÂ-
Ì˚ı Ì‡ 9%. ê‡ÁÌËˆ‡ ÊÂ
3-ı Ë 5-Ë Í‡ÏÂÌÓÈ ÒËÒ-
ÚÂÏ˚, ÒÓÒÚ‡‚Îfl˛˘‡fl
23%, ÓÒÚ‡ÌÂÚÒfl ÌÂÔÂ-
Ó‰ÓÎËÏÓÈ ÒÚÛÔÂÌ¸˛ ‚ ÒÓ-
ÁÌ‡ÌËË ÔÓÚÂ·ËÚÂÎfl ÒÓ
ÒÂ‰ÌËÏ Ë ‚˚¯Â ÒÂ‰ÌÂ-
„Ó ‰ÓÒÚ‡ÚÍÓÏ Ë ÌÂ ÔÓÁ‚Ó-
ÎËÚ ÂÏÛ ÒÚ‡Ú¸ Ó·Î‡‰‡ÚÂ-
ÎÂÏ ÔÓ‰ÛÍÚ‡ ÔÂÏËÛÏ-
ÍÎ‡ÒÒ‡.

èÂÒÔÂÍÚË‚˚ ÒËÒÚÂÏ ÔÂÏËÛÏ-ÍÎ‡ÒÒ‡
èÂÒÔÂÍÚË‚˚ Û‚ÂÎË˜ÂÌËfl ÔÓ‰‡Ê ‚ ÔÂ-

ÏËÛÏ-ÒÂ„ÏÂÌÚÂ Ì‡ÔflÏÛ˛ ÍÓÂÎËÛ˛Ú-
Òfl Ò ˝ÍÓÌÓÏË˜ÂÒÍËÏ ÔÓ‰˙ÂÏÓÏ êÓÒÒËË Ë
ÓÒÚÓÏ ·Î‡„ÓÒÓÒÚÓflÌËfl ÔÓÚÂÌˆË‡Î¸Ì˚ı
ÔÓÍÛÔ‡ÚÂÎÂÈ. ÉÂÓ„‡ÙËfl ÔÓ‰‡Ê ‚ 2006„.
ÌÂ ÔÂÚÂÔËÚ ÍÓÂÌÌ˚ı ËÁÏÂÌÂÌËÈ – ÎË-
‰Â‡ÏË ÔÓ ÔÓ‰‡Ê‡Ï ·Û‰ÛÚ „ÓÓ‰‡ ÏËÎ-
ÎËÓÌÌËÍË Ò ‰ËÙÙÂÂÌÚÓÏ Ì‡ Â„ËÓÌ‡Î¸-
Ì˚Â ˆÂÌÚ˚. Ç 2007„. ÌÂÛ‰Ó‚ÎÂÚ‚ÓÂÌ-
Ì˚È ÔÓÍÛÔ‡ÚÂÎ¸ÒÍËÈ ÒÔÓÒ, ÔÓ‰Ú‚Â-
Ê‰ÂÌÌ˚È ˝ÍÓÌÓÏË˜ÂÒÍÓÈ ÒÓÒÚ‡‚Îfl˛˘ÂÈ,
ÔÓÁ‚ÓÎËÚ Û‚ÂÎË˜ËÚ¸ ÚÂÏÔ˚ ÓÒÚ‡ ÔÓ‰‡Ê
‚ Â„ËÓÌ‡ı (25-30%) ÔÓ ÓÚÌÓ¯ÂÌË˛ Í
ÚÂÏÔ‡Ï ÔÓ‰‡Ê (10-15%) ‚ åÓÒÍÓ‚ÒÍÓÏ
Â„ËÓÌÂ Ë ë‡ÌÍÚ-èÂÚÂ·Û„Â ÔÓ ‚ÒÂÏ ˆÂ-
ÌÓ‚˚Ï ÒÂ„ÏÂÌÚ‡Ï.

ÑËÂÍÚÓ ÑÂÔ‡Ú‡ÏÂÌÚ‡ 
ÔÓ‰‡Ê PLAFEN

Ä.ã. äËÚ‡Â‚-ëÏ˚Í, åÇÄ.

� alex_ks@plafen.com
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èÓ‰ÔËÒ¸ Í ÙÓÚÓ

ëÚ‡ÚËÒÚËÍ‡ ÔÓ‰‡Ê S-LINE
В 2004г. распределение продаж профиля в компании PLAFEN по ценовым нишам выгля-

дело следующим образом: E-LINE, L-LINE – 95-97%, S-LINE – 3-5%. Более низкие, чем
среднестатистические данные по продаже системы премиум-класса, объясняются низ-
кой диверсифицированностью портфеля клиентов переработчиков PLAFEN. Т.е. основ-
ными клиентами компании были крупные и средние застройщики, не работающие на
рынке окон для частных клиентов. 
Активная клиенто-ориентированная политика PLAFEN, открытие новых складов в Евро-

пейской части России и увеличение производственных мощностей – все эти меры в
2005г. привлекли большое количество новых переработчиков, располагающих сетями
продаж окон. Итогом работы в 2005г. стало увеличение объема продаж на 115%, но доля
S-LINE по-прежнему не превышала 3-5%. Работа по ознакомлению заинтересованных
переработчиков с особенностями S-LINE ведется и сейчас.
Ситуация начала меняться в 2006г. с открытием складов PLAFEN на Урале и в Сибири (гг.

Екатеринбурге, Новосибирске, Омске, Иркутске). Переработчики ПВХ-профилей, не по-
наслышке знакомые с суровым характером резкоконтинентального климата, по достоин-
ству оценили преимущества продуманной замкнутой системы. Статистика это подтвер-
ждает – более 10% продаж приходится на S-LINE.


